
Notre métier de tonnelier 

Intervention de Jean-Luc Sylvain, Président de la Tonnellerie Sylvain et 
Président des Tonneliers de France 

 
 
 
 

ISVV Matinée BOIS et VIN, 
21 mars 2014 

 



Les Tonneliers de France, c’est… 

• 49 entreprises de tonnelleries françaises sur environ 70 tonnelleries ; 

• 3 syndicats régionaux implantés au plus près de nos clients ; 

• Une Fédération organisée au national pour répondre aux exigences d’un 
métier à la croisée de 2 univers : viticulture et industrie du bois  ; 

 

La Tonnellerie française, un marché de niche : 

 Seulement 2% de la production mondiale de vin passe en fût neuf chaque 
année, pour 281 millions d’hectolitres produits dans le monde en 2013 
(source : point sur la conjoncture mondiale, OIV). 

 
NB : les chiffres présentés sont des données FFT  soit une représentativité de 90% du marché 
français. 

 



 

www.tonneliersdefrance.fr  

FFT : 49 adhérents 

 
Syndicat  

d’Aquitaine 
 
 
 

Président :  
JJ. Nadalié,  

Tonnellerie Nadalié  

 

 

Syndicat des Charentes 

 

 

 

Président :  
C. Bernard,  

Tonnellerie Bernard 

 

Syndicat de Bourgogne 

 

 

 

Président :  
JM. Rousseau, 

Tonnellerie Rousseau 

 
15 tonnelleries 

 

 
19 tonnelleries 

 

 
15 tonnelleries 

 

http://www.tonneliersdefrance.fr/


 

 

Conseil d’Administration FFT 

Président : Jean-Luc Sylvain 

 

  

Commission 
Technique  

Président : Cédric Jaegle 

 

Commission 
Merrain  

Président : Nicolas 
Tarteret 

Commission 
Communication  

Président : nc 

Commission 
Sociale  

Président : Cécile 
Sirugue 

Représentée au sein de  
France Bois Industrie Entreprises 
(FBIE) 

Membre de l’Union des industries du Bois (UIB) 

Alice Dekker 
Attachée de 

presse 

Olivier GOULART 
– UIB  

Service social et 
SVP entreprises  

Membre du 
Groupe Expert de l’IFV  

(Institut technique Français de la 
Vigne et du Vin) 



 
Synthèse du marché global : 

 

 

 
*Enquête menée auprès des adhérents de la FFT par le Cabinet SOie – 06/2013 

2011 2012 

Volume (nb de fûts) 511 198 525 100 

Progression  +3,3% (/2010) +2,7% (/2011) 

Valeur  (M€) 309,031 328,500 

Progression  +6% (/2010) +6% (/2011) 

346 200 

178 800 

Ventes en volume 2012  

Export 

France 

66 %  
34 %  

224 600 

103 900 

Ventes en valeur 2012 (M€) 

31,6 %  68,4%  
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*Enquête menée auprès des adhérents de la FFT par le Cabinet SOie – 06/2012 et 2013 



 

Le « TOP 5 » des 
marchés 2011 
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26,4%6,8%
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20,6%
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Etats-Unis

Italie

Australie

Espagne

Reste du Monde

Le « TOP 5 » des 
marchés 2012 
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La dynamique des marchés 



Les Tendances de marché 

• Les USA : croissance durable ? 

• Chine : un mirage ? 

• Inde, Afrique, etc. sont-ils réellement les prochains marchés ? 

 

 



Les Enjeux collectifs de la profession 

• L’approvisionnement : la valorisation de la ressource française 

• Les défis techniques : accompagner et rassurer les clients 

• Rester compétitif grâce à l’innovation et la maîtrise des coûts 

• L’attractivité du métier : transmettre le savoir-faire. 



Le défi de l’approvisionnement 
• Une dépendance à la ressource française 

• Une dépendance à la ressource publique : l’ONF fournisseur majoritaire 
(plus de 70%), les achats se portant sur l’essence de chêne (pédonculé ou 
sessile) et principalement sur la futaie ou haute futaie. 

 



0,6m3 de douelles 7 barriques 

3m3 de grumes 

2
0

m
 d

e 
h

au
te

u
r 

to
ta

le
 d

e
 c

h
ên

e
 

• Enjeu : maitriser le cout de la matière 1ère qui représente 
50% du prix d’une barrique tout en ne représentant en 
volume que 20% d’un chêne sur pied 
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Les défis techniques : accompagner et 

rassurer les clients 
  

Une commission technique à la Fédération depuis 2002 
 
1- Des réalisations à son actif  : 
 2007 : Élaboration d’un Guide de Bonne Pratiques pour la profession  
 2008 - 2012 : Étude IFV sur l’innocuité des barriques au regard du risque cancérigène provenant des 

dioxynes et furanes. 
 Veille réglementaire et technico-scientifique (surveillance des risques de contamination croisée) 

 
2- Des expérimentations et travaux en cours : 
 2013 : Collaborative Inter-laboratoire : La  1ère mise en circuit mondiale d’analyses des composés 

halogénés (HAHP) sur la « matrice bois » en partenariat avec le BIPEA 
 
 2014 : lancement de nouvelles expérimentation au sein du groupe national «Bois-Vin » de l’IFV :  
- améliorer notre compréhension des impacts de la chauffe sur la disparition des composés 

halogénés (HAHP) 
- et affiner les taux de migration des éventuels contaminant du bois vers le vin 



Rester compétitif : 
 1/ grâce à l’innovation : 

 Innovation produits/service 

 Innovation structurelle 

 

2/ grâce à la maîtrise des coûts : 

 Matière première 

 Le transport à l’export :  

Les coûts d’exportation (et d’importation) représentent près de 10% du coût final d’un 
fût, livré chez le client pour les pays les plus éloignés (ex. Australie), 5% pour les pays 
les plus proches (Europe) : 

– Coût de transport (de France au pays d’arrivée) = 50 % du coût d’exportation 
total (pour pays les plus éloignés) -  

– Frais de douane =  50 % (pour les pays les plus taxés), contre 5% du coût total 
d’exportation pour les pays les moins taxés (USA par ex.) 

– Stockage (en attente de la livraison chez le client) 

– Livraison chez le client 

 
 



L’attractivité du métier  : transmettre le 
savoir faire 

• Les tonneliers impliqués dans la formation initiale : au travers 
des syndicats régionaux qui font vivre 3 CAP par alternance 

 

 

 

 
• Dans la formation continue : l’engagement des entreprises 

vers la formation qualifiante  

 Formation opérateur en tonnellerie 

 Formation « chef d’équipe » 


