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- Nantes : la filiere a de la reprise

au Carrefour international du bois

Du 30 mai au 1 juin,
la 15 édition du Carrefour
_ international du bois a réuni
~ plus de 560 exposants et
- 11.500 visiteurs a Nantes.
Sila hausse des cours du bois
et les tensions en matiére
d'approvisionnement étaient
de toutes-es conversations,
le salon a surtout été marqué
par un bon niveau d'affaires,
~dans lesillage de la dynamique
~ économiqure de ces derniers
mois. Le lancement d'un Grand
appela renouveler la forét aura
~ mémie permis 3 l'exposition
~ organisée par Atlanbois et
le grand port autonome
de Nantes-Saint-Nazaire
- de mobiliser au-dela de
- son visitorat traditionnel,

~ en adressant un message

fédérateur a l'ensemble de
~ la filiere forét-bois.

ous les deux ans, le Carrefour interna-

tional du bois est un temps fort com-

mercial attendu par les profession-
nels de la filiére. Du 30 mai au 1 juin,
11.500 visiteurs ont franchi les portes du
parc des expositions de la ville de Nantes,
Mé&me si les organisateurs ont toujours
plus misé sur un visitorat bien ciblé que
sur des records de fréquentation pour bétir
le positionnement de leur rendez-vous
d'affaires, ils se sont félicités de voir encore

Pour cette

15¢ édition,
11.500 visiteurs
ont franchi

les portes du parc
des expositions de
la ville de Nantes,

progresser de 10% leur nombre d'entrées
pour cette édition 2018. “Ce Carrefour g
rempli toutes ses promesses. Cest un indica-
teur fort pour la filiére et une satisfaction
pour les organisateurs, le port de Nantes et
Atlanbois”, a tenu a rappeler la commis-
saire générale Géraldine Poirier a l'issue
des trois jours d'exposition. “Pour la premiére
fois, nous avons regu des Américains, signe
que le salon a une portée mondiale, est
reconnu comme un incontournable sur fe
bois”, a ajouté le président du salon Pierre
Piveteau.

Technigues
et solutions innovantes

(6té stands, plus de 560 exposants avaient
pris place sur prés de 20.000 m? répartis

dans cing halls du parc de La Beaujoire.
Preuve de I'engouement autour de ce
rendez-vous, plusieurs entreprises avaient
choisi de participer pour la premiére fois
au Carrefour international du bois. C'était
notamment le cas de Bourgoin hois (44).
“Jusqu'a présent, nous venions au Carrefour
du bois comme visiteurs. Cest la premiére
fois que nous participons en temps
qu'exposants”, confirmait Denis Bourgoin,
président de cette entreprise de négoce et
transformation. “Aprés une période assez
tendue, f'activité est bien repartie en mars
et avril. Beaucoup de nos clients travaillent
dans le domaine de I'aménagement
extérieur. Cest une activité saisonniére qui
impacte forcément notre rythme de travail.
La problématique environnementale fait

samedi 23 juin 2018 - Le Bois International - 11



S'informer | Exposition

que la demande est actuellement davan-
tage sur les bois de pays que sur les bois
tropicaux. Aprés, il y a tout un travail a
effectuer pour que les clients comprennent
quee les caractéristiques de ces bois ne sont pas
les mémes que celles des bois exotiques.” Pour
cette 15° édition, les organisateurs du
salon avaient aussi la volonté de donner a
la filiére bois la possihilité de mettre en
lumiére tout son potentiel dans le
domaine de l'innovation. Qutre un espace
dans le hall Tanimé par Bois HD, Solfi2A et
Atlanbois, I'innovation était au coeur du
hall 4, lieu de rencontre des prescripteurs
et utilisateurs du bois dans la construction
avec son offre en techniques et solutions
bois. Pour sa premiere participation elle-
aussi au Carrefour international du bois,
I'entreprise LB Ligno venue de Haute-
Savoie se montrait satisfaite des contacts
pris a Nantes. “Nous avons créé notre
activité if y a trois ans’, expliquait le res-
ponsable de production Loic Weinberg.
“Nous sommes spécialisés dans la finition
des lambris, bardages, charpentes et pan-
neaux en bois. Pour cette premiére partici-
pation au Carrefour du bois, nous avons pu
rencontrer beaucoup de négoces et de
distributeurs mais aussi quelques prescrip-
teurs et architectes. Pour nous, la synergie
se fait d'ailleurs autant avec les visiteurs
qu'avec les exposants car plusieurs de nos
clients ont réservé un stand a Nantes."

Feuillus : des appros
toujours trés tendus

Dans le Grand Palais, les professionnels de
la scierie avaient pris possession des lieux
pour présenter un large éventail de pro-
duits et solutions techniques toujours plus
élaborés. Sur les stands des transforma-
teurs de feuillus, et de chéne en particu-
lier, les discussions tournaient souvent
autour des difficultés rencontrées sur le
marché des approvisionnements et la
hausse non-stop des cours du chéne
depuis fin 2012. “Le Carrefour du bois est
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Comme a] acmutumee, le hall 4 du parcde Ia Beaujoire proposait une offre en techniques et sulutlons bms

un salon hyper pro qui réunit l'ensemble de
la planéte bois. Dans le contexte de tensions
que nous rencontrons actuellement sur le
marché des approvisionnements, nous
essayons de fabriquer ce que notre matiére

premiére peut nous donner”, expliquait

Jean-Frangois Gaudelas, de la scierie
Gaudelas, dans le Loir-et-Cher. “le niveau
dactivité remonte depuis 3 ou 4 ans mais
nous sommes toujours coincés au niveau
des prix. Avec la hausse des cours du bois
pour nous approvisionner, nous avons
essayé de nous adapter en termes de
production, mais nos clients aussi ont été
amenés a revoir leur stratégie. Ainsi, 1a ol
ils n'achetaient par exemple que du choix A,
ils optent parfois désormais pour un mixte
entre choix A et choix 1. Le (/B est un salon
intéressant car il nous permet de sentir les

Parmi les plus:

de 560 exposants,
quelques
entreprises
participaient pour
la premiére fois
au Carrefour
international

du bois comme
LB Ligno venue
de Haute-Savoie
pour présenter
son offre dans

le domaine de

la finition.

a destination des prescripteurs et utilisateurs du hois dans la construction.

- marchés. Nous sommes plusieurs scieries de

chéne a étre présentes mais nous ne faisons
pas forcément le méme métier. En France et
en Europe de 'Ouest d'une maniére géné-
rale, il y a encore des besoins sur du plot ou
des avivés un peu plus standard. L'export de
sciages vers [Asie est un marché qui va
continuer g se développer mais a l'avenir le
défi sera de réussir a produire les volumes et
au bon prix." ’

Sur son stand, Alain Navet, a la téte d'une
scierie en Eure-et-Loir (28) expliquait lui
aussi qu'il avait di s'adapter pour faire
face a la hausse des cours du chéne.
“Depuis deux ans, nous avons arrété de pro-
poser du plot de menuiserie. Cette activité a
été remplacée par fe négoce de grumes a
merrain, ce qui nous permet de compenser
la hausse du prix d'achat des coupes de
chéne!

ATinstar de la scierie Navet qui réalise prés
de 30% de son chiffre d'affaires a I'expor-
tation, notamment vers I'Angleterre,
Quentin Cécinas, commercial pour la scierie
Mutelet, confirmait le maintien d'un bon
niveau de demande sur le marché anglais
malgré les derniéres évolutions d'ordre
géopolitique. “Nous faisons 65% de notre
chiffre d'affaires a l'exportation dont 40%
avec [Angleterre. Nous pensions subir les
conséquences du Brexit mais pour l'instant
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il n'en est rien. D'une maniére générale, le
principal défi actuellement sur le marché du
chéne est de réussir a répercuter la hausse
des cours du bois sur les prix de vente. La
demande est trés importante et elle engen-
dre une évolution des comportements des
dlients. Certains qui par exemple avaient
I'habitude d'acheter du bois sec
préférent parfois stocker chez euy désormais
pour sécuriser leurs approvisionnements.”
Preuve que ces fluctuations impactent
l'ensemble de la filiere, Pierrick Simon, de
la scierie et parqueterie Henry Millet,
précisait : “Nos clients commencent a
prendre conscience que les cours de la
matiére premiére subissent des hausses
importantes, méme si nous ne pouvons pas
totalement la répercuter. Aprés une fin 2017
un peu compliquée, notre activité est bien
repartie au peemier trimestre ce qui nous
permet de mieux passer nos prix’”.

Du c6té des importateurs, Romain
Rougier, directeur général de Rougier
Sylvaco panneaux, confirmait lui aussi une
amélioration du niveau d'activité sur le
marché franqais. “Les choses vont beau-
(oup mielix avec une reprise de la demande,
notamment chez les négociants de contre-
plaqué. Lactivité est également plutdt
stable sur fes produits bois type lamellé-

Le Bois francais en mode digital

Au centre du Grand Palais du parc des
expositions de la ville de Nantes, le stand du
Bois francais invitait les visiteurs & découvrir
un large éventail de solutions pour la
construction individuelle ou I'habitat collectif,
les batiments neufs ou en réhabilitation,
I'aménagement intérieur et extérieur. Pour
compléter et développer les différents
supports qu'il proposait jusqu'ici, a l'image
de son catalogue produits, le Bois francais
donnait la possibilité de découvrir cette offre
en mode digital via plusieurs expériences de
réalité virtuelle. lopération, soutenue par

France bois forét et pilotée par la Fédération nationale du bois (FNB), présentait ainsi & Nantes son
nouveau site internet preferez-le-bois-francais.fr. Composé désormais d'une seule plateforme ras-
semblant I'ensemble des produits bois frangais, le site regroupe de facon détaillé I'offre produits,
ainsi que la documentation nécessaire pour effectuer des choix, ainsi qu'un annuaire pour recenser
les entreprises en mesure de répondre aux attentes. Les visiteurs pouvaient aussi s'équiper d'un
casque de réalité virtuelle pour découvrir une présentation des nombreuses solutions techniques
pour la construction en bois francais, avec possibilité de sélectionner les essences et de comprendre
le vieillissement d'un produit. Un film de quatre minutes a 360° leur proposait par ailleurs de suivre
le parcours d'un produit bois francais, depuis la récolte de la ressource jusqu'a sa mise en ceuvre.

A noter que les outils de réalité virtuelle présentés dans les allées du salon sont désormais
accessibles sur I'application Le Bois francais 3.0. :

Dans

le Grand Palais,
de nombreux
professionnels
de la sderie
présentaient

un large éventail
de produits bois.

collé et bois de terrasse. Dans notre
domaine, les marchés des carrelets et des
panneaux par exemple présentent un beau
potentiel de développement mais nous
devons compaoser avec des tensions en
matiére d'approvisionnement en raison
notamment de contraintes d'ordre logis-
tique en Afrique ou en Malaisie."

Résineux : vers
un rééquilibrage des prix

Sur les stands de produits résineux, le
Carrefour international du bois était
également marqué par un bon niveau de
fréquentation, avec la possibilité pour les
professionnels présents "a Nantes de
prendre le pouls d'un marché bien orienté
depuis plusieurs mois. Sur I'espace réservé
par Alp'sciage, marque qui regroupe 9
scieries du massif alpin, le chef d'entre-
prise Frédéric Blanc, a la téte d'une scierie
dans la Drome, se félicitait lui aussi du bon
niveau d'activité depuis le début de I'an-
née. “Le premier trimestre a été bon au
niveau des volumes malgré les intempéries
qui ont quelque peu perturbé fes travaux de
gros ceuvre dans la construction. Mais le
décalage induit sur ces chantiers va rentrer
dans lordre dans les prochains mois”

Une analyse partagée par I'entreprise isé-
roise Bois du Dauphiné (BDD) et son prési-
dent Michel Cochet : “Depuis le début de
l'année, le niveau d'activité est satisfaisant
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méme si la demande a été un peu moins
forte que ce que nous avions anticipé en
raison notamment des conditions météos.
Parallélement, un rééquilibrage des prix est
en train de sopérer sur nos marchés pour
des produits comme la fermette, les bois
d'ossature ou les bois d'emballage. Méme si
nous n'atteignons pas encore le niveau de ce
qui se pratique chez nos concurrents en
Europe, ce rééquilibrage était nécessaire
pour les entreprises de la filiére forét-bois
francaises. La tendance que nous observons
ici @ Nantes nous rend optimistes pour Jes
prachains mois. Cette édition 2018 du
Carrefour du bois est un bon cru, avec une
fréquentation en hausse et un visitorat qua-
litatif qui nous a permis de rencontrer des
décideurs dans fe domaine du négoce et de
la seconde transformation, comme des
raboteurs, des fabricants de fermettes et
d'emballage ou encore des menuisiers
industriels.
Sur le stand de l'entreprise Jurasciages,
fidele exposant de la premiére heure du
“Carrefour international du bois, Olivier
Poux émettait tout de méme un bémol sur
Févolution de la fréquentation du salon.
“Notre entreprise a été la premiére scierie de
Franche-Comté a venir exposer @ Nantes, a
I'épogque ot le salon était encore organisé a
[Hétel de Région. 80% de notre clientéle
sont constitués par les négoces profession-
nels et les GSB. Cette année comme a
chaque édition, le Carrefour nous a bien stir
permis de rencontrer des décideurs et des
chefs d'entreprises, mais nous voyons moins
de chefs de rayon qui sont aussi pour nous
des cibles privilégiées. Depuis la crise, ils
manquent de disponibilité dans leur acti-
vité et nous regrettons qu'ils puissent de
moins en moins trouver du temps pour venir
visiter le salon”

Des mouvements
a l'international

Au niveau international, plusieurs évolu-
tions ces derniers mois sont venues rebat-
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Des acteurs de
I'amont et de l'aval
de lafiliére ont
profité du Carrefour”
du hois pour

se réunir et lancer
le Grand appel a
renouveler la forét
francaise, impulsé
par le président

du salon

Pierre Piveteau,

le président de
Fransylva Antoine
d’Amécourt,

et le président de
France bois forét
Cyril Le Picard.

tre les cartes dans le domaine du com-
merce du bois. La décision des Etats-Unis
de taxer les bois canadiens a créé un appel
d‘air sur le sol américain dont profitent
entre autres les sciages allemands et scan-
dinaves. Combiné a I'appétit des écono-
mies asiatiques pour ces produits, le phé-
nomeéne libére des segments de marché
pour les transformateurs francais, non
seulement sur le territoire national, mais
également auprés d'une partie de la clien-
tele étrangére, comme a pu le constater
Frédéric Blanc sur le stand d'Alp'sciage :
“Cette édition 2018 du Carrefour du bois est
encore meilleure qu'il y a deux ans. Le salon
nous permet toujours de rencontrer des
clients venus de ['étranger, mais plus seule-
ment pour des demandes portant sur des
produits de choix 3. Cette année plusieurs
clients internationaux nous ont consultés
pour des sciages de choix 2 séchés et rabo-
1és. Nous avons eu des demandes venues de
la Chine, mais aussi dAustralie, pour un
client qui jusqu'ici se fournissait au Canada
mais qui souhaite @ présent réorienter ses
achats”

Une amélioration du niveau d'affaires
observée en toute logique aussi du cdté
des importateurs, habitués également de
I'analyse des flux économiques au plan

international. “Nous constatons un rega.
d'activité sur notre secteur depuis plusieu
mois”, confirmait.Dominik Mohr, présider
de I'entreprise CID spécialisée dans l'in
portation de bois tropicaux et des pa
de I'Est de I'Europe pour les menuisie
industriels. “La fenétre, la porte et 'amén
gement extérieur sont des secteurs qui ol
bien marché. Grace & notre expérience, not
parvenons d assurer une régufarité d'appr
visionnement en bois tropicaux malg,
plusieurs sources de tensions notamment ¢
Afrique. Il nous fait également compos:
avec des colts de production en augmentt
tion pour pouvoir prendre en compte
exigences en matiére de certification et ¢
tragabilité"

Quand la demande
s'emballe...

Si a l'international le marché présent
quelques disparités en fonction des secteu
d'activité, la forte demande sur les bo
d'emballage est en revanche une tendan
qui semble se vérifier en France dans tout
les régions. “La demande est toujours tn
importante sur les produits d'emballage
jai bien peur que nous allions vers ur
pénurie’, expliquait Frédéric Blanc.

Pour le Grand-Est, Thomas Mickaél, de
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marque collective Sélection Vosges, livrait
quasiment la méme analyse que le chef
d'entreprise de la région Auvergne-
Rhone-Alpes : “La forte demande actuelle
sur les produits d'emballage tend encore ¢
samplifier. Elle est telle qu'on voit parfois
des bois demballage se vendre a des prix
proches de ceux du bois construction”

Un Grand appel
ad renouveler la forét

Dans le contexte actuel d'augmentation
significative de la demande sur plusieurs
produits et de tensions importantes sur le
marché des approvisionnements pour
nombre d'entreprises, la disponibilité de la
ressource est une problématique au centre
des enjeux d'avenir de toute la filiére. Le
Carrefour du bois avait donc fort logique-
ment choisi d'en faire un axe fort de sa 15°
édition pour mobiliser de I'amont a I'aval.
Cette volonté s'est concrétisée le jeudi 31
mai avec le lancement d'un Grand appel
renouveler la- forét francaise. L'action,
impulsée par le président du salon Pierre
Piveteau, le président de Fransylva
Antoine d'’Amécourt, et le président de
France Bois Forét Cyril Le Picard, a permis
d'associer nombre de professionnels de la
filiere exposants du Carrefour (Hervé
Drouin, Michel Hamon. ...) et d'acteurs du
reboisement tels que Breizh forét bois,
Green West, Ecotree, Néosylva, Plantons
pour I'Avenir, Resforest‘action ainsi que les
programmes soutenus dans le cadre de
Dynamic Bois. Au-dela de la signature offi-
cielle, elle atteste d'une volonté de la
filiere d'ceuvrer pour pérenniser la res-
source forestiére francaise et a permis
d'adresser un signe fort a l'opinion
publique. A n'en pas douter, la prochaine
édition du Carrefour international du bois,
qui se déroulera a Nantes du 27 au 29 mai
2020, sera l'occasion de faire un point
d'étape sur les suites de la mobilisation
autour de cette initiative,

Sylvain Devun


Annick


